
Das ACE-Programm ermöglicht Tech Data-Partnern eine 
sichere Zusammenarbeit, um erfolgreiche Projekte mit AWS 
voranzutreiben und die Kundenbeziehungen zu 
intensivieren. 

Im Rahmen des ACE-Programms können Sie Ihre AWS-
Pipeline verwalten. Wenn Sie mindestens 10 Opportunities 

generierten Leads und Opportunities über den ACE-Pipeline-
Manager sowie für den Zugriff auf alle Vertriebs- und 
technischen Support-Ressourcen (z. B. AWS Compete-

Die im Rahmen des ACE-Programms erworbenen Fähigkeiten 

und Anforderungen benötigen.

Von Partnern initiierte Opportunities, die über das APN ACE-

 

Unternehmensinformationen an. Rufen Sie AWS 

 Anmeldung im AWS-
Partnernetzwerk

 Lesen Sie die Allgemeinen 

 
APN-Partnern, mit Kunden in Kontakt zu treten?

So können Sie sich für das ACE-Programm anmelden

Reseller Leitfaden für das APN Customer 

Tech Data hat diesen Leitfaden für Reseller erstellt, um den 
Zugang zum ACE-Programm für unsere Partner zu vereinfachen, 



haben, bei der Sie AWS einbringen möchten, 
geben Sie diese in das Portal – ACE Pipeline 
Manager – ein. 

Der ACE Pipeline Manager ist ein Tool für AWS-
Partner, mit dem sie die Vorteile des ACE-

 
Opportunities im ACE Pipeline 
Manager unter der Registerkarte 

 
auf die Registerkarte 

zu beginnen

•

•  

•   – die Stakeholder des Unternehmens 

•  

•  – die Fakturierung oder Nutzung der Lösung 
 beginnt.

•  
zustande.

 



Das Erstellen der Opportunity ist sehr leicht, füllen 
Sie hierzu einfach die verschiedenen Felder aus. 
Wenn es sich hierbei um eine Opportunity im 

vertikalen Spalte an.

Markieren Sie unten auf der Seite unter „Shared 

 

Leads im ACE Pipeline Manager anzuzeigen und zu 
bearbeiten. Darüber hinaus erhalten ACE Manager (ebenso 

Informationen benötigt werden.

 Zugriff auf den ACE Pipeline 



 Fortgesetzt

•   eines 
AWS-Partners können auf 
die Daten und Funktionen 
zugreifen, die sie in AWS 
Partner Central benötigen, 

angewiesen zu sein.

•  AWS-Partner können 
, die 

Teams befähigen, Prozesse 

•  
 mit AWS-

Verkäufen.
Lead-Einführungen zu erhöhen!

erhalten.
Webinare sowie eine Bibliothek mit On-Demand-

 Für AWS-Opportunities  AWS PartnerCast-


